
 
 

PARDAVIMŲ VADYBININKAS (-Ė) (BOOK IT NOW) 
 
Kaip atrodys Tavo diena? 
 

• Pardavimai – pardavimai – pardavimai. 
• Bendrausi su partneriais telefonu ir el. paštu. 
• Ruoši užsakymus bei pardavimų dokumentus. 
• Suvesi į sistemas partnerių informaciją. 
• Vykdysi kitus pavedimus, užtikrinančius sklandų pardavimų verslo klientams procesą nuo jo 

pradžios iki pabaigos. 
 

Mes tikimės, kad Tu: 
 

• Gebi profesionaliai bendrauti ir bendradarbiauti. 
• Nebijai skambinti ir siūlyti vertingas tavo klientams paslaugas. 
• Turi ne mažesnę nei 1 metų darbo patirtį. 
• Puikiai kalbi ir rašai lietuviškai, moki kalbėti ir rašyti anglų kalba. 
• Turi kompiuterinio raštingumo pagrindus („MS Office“ programos). 
• Gebi savarankiškai organizuoti savo darbo laiką. 
• Pasižymi atsakingumu, atidumu, kruopštumu. 

 
Mes siūlome: 
 

• Hibridinį darbo modelį: galimybę dirbti 3 dienas biure ir 2 dienas nuotoliniu būdu. 
• Workation galimybę: iki 1 mėnesio per metus dirbti iš bet kurios pasaulio vietos. 
• Papildomą sveikatos draudimą. 
• Laisvą dieną gimtadienio mėnesį. 
• Nuolaidas mūsų produktams bei paslaugoms. 
• Nuostabią komandą! Kartu ne tik dirbame, bet ir pramogaujame: tavęs laukia renginiai, 

išvykos ir vakarėliai! 
• Biurą pačiame Vilniaus centre, pro kurio langus atsiveria nuostabūs sostinės vaizdai ir 

televizijos bokštas. 
 
Yra galimybė derinti su studijomis, arba dirbti nepilnu etatu. 
 
Atlyginimas 
Nuo 900 €/mėn. į rankas 
 
 


